
「計画経営「計画経営」」がが
　   事業　   事業をを伸ばす！伸ばす！
　　　～中期経営計画策定講座～　　　～中期経営計画策定講座～

【お申込み・お問合せ】【お申込み・お問合せ】

蕨商工会議所　中小企業相談所
　　◆ＴＥＬ : ０４８－４３２－２６５５　◆ＦＡＸ : ０４８－４４４－１７８５　◆E-mail : info@warabicci.org◆ＴＥＬ : ０４８－４３２－２６５５　◆ＦＡＸ : ０４８－４４４－１７８５　◆E-mail : info@warabicci.org

【 会　場 】　蕨商工会館／蕨商工会議所【 会　場 】　蕨商工会館／蕨商工会議所（蕨市中央 5-1-19）（蕨市中央 5-1-19）

【 対　象 】　経営者・経営幹部・後継者の方、新事業をお考えの方、【 対　象 】　経営者・経営幹部・後継者の方、新事業をお考えの方、

　　　　  　経営課題を解決したい方、経営革新計画承認を目指す方　　　　  　経営課題を解決したい方、経営革新計画承認を目指す方

【 定　員 】　30【 定　員 】　30 名 ( 定員になりしだい締め切らせていただく場合がございます )名 ( 定員になりしだい締め切らせていただく場合がございます )

【 受講料 】　5,000【 受講料 】　5,000 円 ( テキスト代を含んでおります )円 ( テキスト代を含んでおります )

【 講　師 】　株式会社エイチ・エーエル【 講　師 】　株式会社エイチ・エーエル

　　　　　　　代表 水野 隆行 　　　　　　　代表 水野 隆行 氏氏 ／ 副代表 太田 敬治  ／ 副代表 太田 敬治 氏氏 ／ 長沼 フミ子  ／ 長沼 フミ子 氏氏 ／ 樋野 昌法  ／ 樋野 昌法 氏氏 他 他

【 主　催 】　蕨商工会議所・日本商工会議所【 主　催 】　蕨商工会議所・日本商工会議所

【 後　援 】　戸田市商工会【 後　援 】　戸田市商工会

【 お申込 】　裏面申込書に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ、電話、E-mail にてお申込み下さい【 お申込 】　裏面申込書に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ、電話、E-mail にてお申込み下さい

【 その他 】　概ね 80％以上受講された方へ、修了証明書を発行致します。【 その他 】　概ね 80％以上受講された方へ、修了証明書を発行致します。

　　　　  　今後の参考とさせていただくためアンケートにご協力いただきます。　　　　  　今後の参考とさせていただくためアンケートにご協力いただきます。

１１月９日(火)～ 12 月１４日(火)

＜夜間 ・ 全１０講座＞

平成２２年度　創業人材育成事業

経営革新塾

 企業が、事業を継続し、発展していくために企業が、事業を継続し、発展していくために

は、「計画経営」という考え方が大変重要では、「計画経営」という考え方が大変重要で

す。実行可能な中期経営計画を作成し、経営す。実行可能な中期経営計画を作成し、経営

を行なっていくことで、自社の見直しができを行なっていくことで、自社の見直しができ

るばかりでなく、環境の変化に対応する能力るばかりでなく、環境の変化に対応する能力

を養うことができるためです。本講座では、を養うことができるためです。本講座では、

現場経験豊富なコンサルタントが、中期経営現場経験豊富なコンサルタントが、中期経営

計画の作成をご指導致します。計画の作成をご指導致します。

 

 



『経営革新塾』 受講申込書

ＦＡＸ

※お申込書にご記入頂いた個人情報につきましては、本事業実施の為に使用するほか、商工会議所からの各種連絡・情報提供等以外には使用致しません。

〈 会場案内 〉

　蕨商工会館／蕨商工会議所
　　　住　所：蕨市中央５－１－１９

　　　ＴＥＬ：０４８－４３２－２６５５

　【アクセス】

　　　●ＪＲ京浜東北線 蕨駅

　　　　　　　　西口より徒歩１５分

　　　※駐車場がございませんので、

　　　　　公共の交通機関をご利用下さい。

蕨商工会議所 中小企業相談所 行
ＦＡＸ：０４８－４４４－１７８５

事 業 所 名

フリガナ

（ 業 種　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　

事 業 所 所 在 地

〒　　　　　　　－

電 話 番 号 　　　　　　　－　　　　　　　　－ 　　　　　　　－　　　　　　　　－

受 講 者 名

フリガナ

（　　　　　歳）　（ 役 職　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　

Ｅ - ｍ ａ ｉ ｌ ＠

Ｆ Ａ Ｘ 番 号

日　程 テ　ー　マ 日　程 テ　ー　マ

① 11月9日(火)
19:00～21:30

　仕事と経営、その違い
　　　～事業継続のための経営革新～

⑥ 11月30日(火)
19:00～21:30

　売れてる企業はマーケティング上手
　　　～実践マーケティングと販売計画～

② 11月12日(金)
19:00～21:30

　己を知り、敵を知る
　　　～現在の経営資源の棚卸～

⑦ 12月3日(金)
19:00～21:30

　決算書、見て納得、知って活用
　　　～決算書分析と、予想損益計算書のつくり方～

③ 11月16日(火)
19:00～21:30

　経営革新って何？
　　　～中小企業新事業活動促進法と、承認企業～

⑧ 12月7日(火)
19:00～21:30

　動きたくなるアクションプラン
　　　～中期経営計画の具体的な行動に向けて～

④ 11月19日(金)
19:00～21:30

　身近に転がる、意外なヒント
　　　～新事業を見つける着眼点～

⑨ 12月10日(金)
18:30～21:30

　中期経営計画作成実習と個別相談

⑤ 11月26日(金)
19:00～21:30

　新事業で業績アップ
　　　～差別化と付加価値～

⑩ 12月14日(火)
18:30～21:30

　中期経営計画作成実習と個別相談

〈 カリキュラム 〉


