
営業力のある社員がいるわけでもなく､低価格路線でも大手傘下の企業で

もないのに､年間１７００件の契約件数を誇り､その９割超がリピートとお客様

からの紹介という驚きの住宅リフォーム会社の志村社長は､ヤル気を喚起さ

せる「のれん分け制度」を作り､事業拡大や継承に繋がる斬新な取組みをす

る経営者として注目されています。 

セミナーでは､５年前の消費税率引上げ時には､どのようにして受注を増や

したのか？志村社長が実践している奇想天外な経営法について語ります。 

 

 

消費税軽減税率対策窓口相談等事業 

事業所名 
          〔ＴＥＬ〕 

           〔ＦＡＸ〕 
受
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名 
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〒  

 

申込：  月   日 

＊ご記入されました個人情報は､セミナー運営以外の目的で使用することはありません。＊３名からのお申し込みは､本紙をコピーしてお使いください。 

＊切らずにＦＡＸしてください。 

 

【講
師
】 

１９６０年近江八幡市生まれ。２１歳でレンタ

ルレコード店を経営。１９８４年滋賀大学経

済短期大学卒業。８７年(株)近江ガス設

立。９３年ジェイジェイエフに社名変更。９８

年一級建築事務所を開設。０４年中小企

業経営革新計画承認企業。１０年より社員

を独立させる「のれん分け制度」を開始。 

奇想天外な経営手法は志村マジックとして

多方面から高い支持を得ている。 

 

株式会社ジェイジェイエフ  
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